
Tuyá»ƒn Ä‘áº¡i lÃ½ vÃ  cá»™ng tÃ¡c viÃªn kinh doanh

    Báº¡n Ä‘ang là sinh viên Ä‘ang theo há»•c táº¡i các trÆ°á»•ng Ä•H, CÄ•, TC.v.v&hellip;hoáº·c báº¡n Ä‘ang Ä‘i làm táº¡i các
cÆ¡ quan tá»• chá»©c, doanh nghiá»‡p, nhÆ°ng muá»‘n tìm hiá»ƒu thêm vá»• má»™t lÄ©nh vá»±c kinh doanh cÅ©ng nhÆ° có
thêm nguá»“n thu nháº­p má»›i, thiáº¿t láº­p nhiá»•u má»‘i quan há»‡ Ä‘á»‘i tác, Ä‘á»“ng nghiá»‡p má»›i&hellip;Hãy
tham gia cùng vá»›i chúng tôi vào má»™t môi trÆ°á»•ng kinh doanh Ä‘ang phát triá»ƒn Ä‘áº§y tiá»•m nÄƒng &ndash; kinh doanh
Ä‘áº¡i lý và cá»™ng tác viên há»£p tác cùng dá»‹ch vá»¥ &ldquo;ChÄƒm sóc sá»©c khoáº» qua tháº» khám
HMO&rdquo;  
    Giá»›i thiá»‡u vá»• chúng tôi &ndash; HMO  HMO là công ty chuyên tá»• chá»©c, cung á»©ng dá»‹ch vá»¥ chÄƒm sóc
sá»©c khoáº» và quáº£n lý dá»¯ liá»‡u y táº¿ cho bá»‡nh nhân và khách hàng.  Công ty HMO có sá»© má»‡nh tìm kiáº¿m,
phát hiá»‡n nhá»¯ng trung tâm y khoa, bá»‡nh viá»‡n có kháº£ nÄƒng cung cáº¥p dá»‹ch vá»¥ y táº¿ có cháº¥t
lÆ°á»£ng tá»‘t vá»›i giá cáº£ há»£p lý, Ä‘áp á»©ng yêu cáº§u và nhu cáº§u khám, chá»¯a bá»‡nh, nghÄ© dÆ°á»¡ng,
nhu cáº§u chÄƒm sóc sá»©c khoáº» khác cho khách hàng và bá»‡nh nhân.  Hiá»‡n táº¡i, HMO Ä‘ã liên káº¿t vá»›i Táº­p
Ä‘oàn Y khoa Hoàn Má»¹ - má»™t táº­p Ä‘oàn y khoa lá»›n táº¡i Viá»‡t Nam, kháº£ nÄƒng cá»§a Hoàn Má»¹ Ä‘áp á»©ng
Ä‘Æ°á»£c nhá»¯ng yêu cáº§u mà HMO Ä‘á»• ra.  Sá»± liên káº¿t này Ä‘Æ°á»£c Ä‘ánh dáº¥u báº±ng tên gá»•i
&ldquo;Hoàn Má»¹ - HMO&rdquo; mà khách hàng và bá»‡nh nhân dá»… dàng phát hiá»‡n trên táº¥m tháº» sá»©c khoáº»
cá»§a mình.     ChÆ°Æ¡ng trình tuyá»ƒn dá»¥ng  Ä•á»•I TÆ¯á»¢NG:   ChÆ°Æ¡ng trình dành cho công tác viên là các báº¡n Sinh
viên Ä‘ang há»•c táº¡i các trÆ°á»•ng Ä•H, CÄ• hoáº·c Ä‘ang công tác táº¡i các Công ty trên toàn quá»‘c, có Ä‘iá»•u kiá»‡n,
sá»Ÿ thích và mong muá»‘n làm viá»‡c trong môi trÆ°á»•ng kinh doanh Ä‘á»ƒ tích luá»¹ kinh nghiá»‡m kinh doanh và có thêm
thu nháº­p cho báº£n thân.  TRÁCH NHIá»†M, CÔNG VIá»†C Cá»¤ THá»‚:  
 - TÆ° váº¥n bán hàng cho khách hàng qua Ä‘iá»‡n thoáº¡i, trá»±c tiáº¿p và các phÆ°Æ¡ng tiá»‡n giao tiáº¿p khác. TÆ°
váº¥n cho khách hàng SO SÁNH, lá»±c chá»•n các dá»‹ch vá»¥ khám chá»¯a bá»‡nh, các chÆ°Æ¡ng trình Æ°u Ä‘ãi,
các sáº£n pháº©m má»›i ra máº¯t. TÆ° váº¥n vá»• cách khám và các thá»§ tá»¥c khám chá»¯a bá»‡nh qua
Tháº» cá»§a HMO, các phÆ°Æ¡ng thá»©c thanh toán&hellip;
 - Xây dÆ°Ì£ng phaÌ•t triêÌ‰n caÌ•c môÌ•i quan hêÌ£ chiêÌ•n lÆ°Æ¡Ì£c vÆ¡Ì•i caÌ•c baÌ£n haÌ€ng, Ä‘ôÌ•i taÌ•c nhaÌ€ cung câÌ•p, Ä‘aÌ£i lyÌ• cuÌ‰a caÌ•c gian haÌ€ng,
ngaÌ€nh haÌ€ng hiêÌ£n coÌ• cuÌƒng nhÆ° phaÌ•t triêÌ‰n mÆ¡Ì•i, xây dÆ°Ì£ng caÌ•c kênh baÌ•n haÌ€ng thông qua maÌ£ng internet nhÆ° Ä‘aÌ£i lyÌ•, côÌ£ng
taÌ•c viên, khu vÆ°Ì£c khaÌ•ch haÌ€ng tiêÌ€m nÄƒng....
 - ThÆ°Ì£c hiêÌ£n PR, Marketing cho gian haÌ€ng, khu vá»±c phuÌ£ traÌ•ch
 - Duy trì và phát triá»ƒn gian hàng phá»¥ trách: Cáº­p nháº­p giá cáº£, phá»‘i há»£p vá»›i nhân viên kinh doanh
Ä‘á»ƒ triá»ƒn khai các chÆ°Æ¡ng trình quáº£ng cáo, giáº£m giá các sáº£n pháº©m có trên gian hàng phá»¥ trách,
thÆ°á»•ng xuyên trao Ä‘á»•i, bàn báº¡c vá»›i các thành viên trong nhóm Ä‘á»ƒ có káº¿ hoáº¡ch vá»• giá bán, chiáº¿n
lÆ°á»£c duy trì và phát triá»ƒn gian hàng tá»‘t nháº¥t.             YÊU Cáº¦U:           Cáº­p nháº­p Ä‘áº§y Ä‘á»§ và chính xác thông
tin vá»• giá cáº£ sáº£n pháº©m, Ä‘áº£m báº£o nhu cáº§u cá»§a khách hàng luôn luôn Æ°u tiên, Ä‘áº£m báº£o tiáº¿n
Ä‘á»™ theo yêu cáº§u cá»§a công ty.  Sau khi Ä‘Æ°á»£c Ä‘ào táº¡o, pháº£i có Ä‘áº§y Ä‘á»§ kiáº¿n thá»©c, trình Ä‘á»™,
nghiá»‡p vá»¥ Ä‘áº£m Ä‘Æ°Æ¡ng Ä‘Æ°á»£c viá»‡c tÆ° váº¥n, lá»±a chá»•n sáº£n pháº©m, tiáº¿p cáº­n, thuyáº¿t phá»¥c
khách hàng mua hàng!  YÊU Cáº¦U KHÁC:
 Yêu thích viá»‡c kinh doanh, nÄƒng Ä‘á»™ng, chá»‹u khó, có phÆ°Æ¡ng tiá»‡n Ä‘i láº¡i.  THá»œI GIAN LÀM VIá»†C: 
 Thá»•i gian làm viá»‡c linh hoáº¡t, thÆ°Ì£c tâÌ£p taÌ£i công ty vaÌ€ có thá»ƒ làm táº¡i nhà qua há»£p tác phát triá»ƒn Ä‘áº¡i lý HMO. 
QUYá»€N Lá»¢I:
 Ä•Æ°á»£c tham gia vào các khoá huáº¥n luyá»‡n, Ä‘ào táº¡o miá»…n phí cá»§a công ty liên quan tá»›i công viá»‡c Ä‘Æ°á»£c
giao nhÆ° kiáº¿n thá»©c vá»• sáº£n pháº©m, thá»‹ trÆ°á»•ng, nghiá»‡p vá»¥, qui trình bán hàng, cách tÆ° váº¥n bán
hàng trá»±c tiáº¿p hay gián tiáº¿p... Ä•Æ°á»£c táº¡o Ä‘iá»•u kiá»‡n Ä‘á»ƒ tìm hiá»ƒu kÄ© vá»• thá»‹ trÆ°á»•ng sáº£n pháº©m
phá»¥ trách, tiáº¿p xúc và trao Ä‘á»•i vá»›i các nhà phân phá»‘i, nhà sáº£n xuáº¥t sáº£n pháº©m Ä‘á»ƒ có Ä‘Æ°á»£c
kiáº¿n thá»©c và kinh nghiá»‡m sâu sáº¯c vá»• thá»‹ trÆ°á»•ng và sáº£n pháº©m mình phá»¥ trách.
 Ä•Æ°á»£c tham gia vào viá»‡c kinh doanh cá»§a công ty nhÆ° tham gia vào các chính sách chá»§ Ä‘á»™ng quyáº¿t Ä‘á»‹nh
giá bán sáº£n pháº©m, chính sách phát triá»ƒn sáº£n pháº©m, duy trì và phát triá»ƒn các ngành hàng cÅ© và má»›i theo
nhu cáº§u, kháº£ nÄƒng và sá»Ÿ thích cá»§a mình. 
 Sau thá»•i gian làm viá»‡c dÆ°á»›i hình thá»©c côÌ£ng taÌ•c viên, các báº¡n sinh viên có kháº£ nÄƒng và mong muá»‘n sáº½
Ä‘Æ°á»£c xét tuyá»ƒn chính thá»©c vào làm viá»‡c táº¡i công ty.  THU NHáº¬P:   Thu nhâÌ£p côÌ• Ä‘iÌ£nh + Thu nhâÌ£p theo káº¿t
quáº£ công viá»‡c (phá»¥ thuá»™c vào sá»‘ lÆ°á»£ng sáº£n pháº©m, tin tá»©c cáº­p nháº­p má»›i, cáº­p nháº­p bá»•
sung, cáº­p nháº­p giá, vào sá»‘ lÆ°á»£ng Ä‘Æ¡n hàng, doanh sá»‘ do khách hàng mình trá»±c tiáº¿p tÆ° váº¥n...)  Há»’
SÆ  Gá»’M: 
 - Ä•Æ¡n xin viá»‡c 
 - SÆ¡ yáº¿u lý lá»‹ch                                 - CMND
                        - Photo tháº» sinh viên (Ä•á»‘i vá»›i sinh viên)
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